	[image: image6.png]



	office@europroject.org.ro
www.europroject.org.ro 


RO 2005/017-535.01.01.07

„Regional Cross-Border Info Centres Network”

CENTRALIZARE CHESTIONARE COOPERARE ROMÂNO-BULGARĂ
Slatina

     Chestionarele au fost aplicate de către Info Centrul Slatina, cu scopul de a identifica potenţiale parteneriate de afaceri , domenii de interes de cooperare româno-bulgară ale grupului ţintă dar şi de a promova cooperarea transfrontalieră şi de a atrage noi oportunităţi de afaceri pentru IMM-uri. 

    Prin această anchetă au fost chestionate 100 de companii din diverse domenii, din Slatina şi judeţul Olt.
     Cele mai multe companii care au răspuns chestionarului au ca domeniu de activitate ( conform graficului nr.1) comerţul ( 39% dintre acestea), 33% activând în sectorul de servicii , 13% în construcţii , 8% în industrie şi 7% în alte domenii. Nici o firmă din cele chestionate nu activează în sectorul agricol. 
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                                               Gafic nr.1

La întrebarea privind existenţa unei cooperări anterioare cu un partener bulgar, numai 3 companii din cele intervievate au răspuns afirmativ, restul de 97 nedezvoltând astfel de parteneriate transfrontaliere.
     19% dintre cei chestionaţi consideră ca principalul obstacol în cooperarea transfrontalieră este birocraţia /procedurile dificile, urmat de comunicarea dificilă/ bariererele lingvistice(17%). 
    15%  din grupul ţintă a considerat ca impediment fiscalitatea excesivă , tot un procent de 15% considerând lipsa de informaţii despre mediul de afaceri bulgar ca principal impediment.

    12% dintre companii sunt de acord că lipsa unor structuri care să faciliteze cooperarea transfrontalieră ( birouri de informare, specialişti în management) este un impediment major în calea unei cooperări cu Bulgaria. Şi lipsa unui sistem integrat care să adune informaţiile despre potenţiali parteneri reprezintă pentru 11% dintre IMM-işti un obstacol.
 7% dintre cei chestionaţi consideră că mediul de afaceri nesigur dar şi gradul scăzut de inovare al afacerilor (4% dintre acestia) sunt alte impedimente importante în dezvoltarea colaborării româno-bulgare ( graficul nr.2).
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Grafic nr.2

   În privinţa direcţiilor de interes de cooperare cu un partener bulgar, aşa cum se observă şi în graficul nr.3, cele mai multe firme din judeţul Olt ar dori găsirea de clienţi ( 33.5%) şi de parteneri (33%),  29% dintre cei chestionaţi fiind interesaţi în a găsi  furnizori în Bulgaria. 4% doresc ar fi interesaţi de deschiderea unui punct de lucru în Bulgaria.
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                                       Grafic nr.3
Domeniile de interes de cooperare cu un partener bulgar (graficul nr.4):
· Servicii: 49% , domeniile fiind din cele mai diverse: turism ; servicii auto; servicii pază obiective, bunuri, valori; închirieri; proiectare; consultanţă; decoraţiuni ; protecţia mediului; proiectare instalaţii interioare şi exterioare alimentare cu apă, canalizare,gaze; tipografie ; publicitate ; proiecte de investiţii ; schimburi culturale - spectacole, târguri ; arhitectură-proiectare ; birouri traducere ; asigurări ; servicii hoteliere ; furnizori echipamente lucru ; reţele de selecţie şi plasare forţă de muncă ; deschidere PDL –brocheraj credite ;  servicii de întreţinere instalaţii de semforizare; instalaţii electrice consumatori domestici  ; dezvoltare reţele de formare a adulţilor în diferite domenii de activitate; expoziţii pictură, lucrări artă, spectacole. 
· Comerţ  35%( comerţ GPL- combustibili ecologici; instalaţii reciclare: cauciuc, beton, plastic, sticlă, hârtie; comercializare şi service ambarcaţiuni ; import-export băuturi alcoolice şi non-alcoolice ; comerţ mobilier ; scurgătoare vase din inox ( suport farfurii, suport pahare, tăviţe colectare apă; materiale construcţii ; furnizare deşeuri metalice( Al); confecţii )
· Construcţii 11% ( materiale construcţii  ; construcţii izolaţii termice)   
· Industrie 5% ( turnare metale neferoase uşoare; prelucrare fier forjat)    
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                                     Grafic nr.4

 Tipurile de training pe care cei chestionaţi le-au considerat a fi cele mai utile au fost cele de Management , Marketing/ Vanzări ( 24% dintre companiile care au răspuns chestionarului), cele de Comunicare, leadership, lucru în echipă ( 22% de firme) şi cele de Calitate ( 21% dintre cei chestionaţi).

14% dintre IMM-uri au arătat interes în a participa la un training de Mediu şi Limbi străine, 5% dintre acestea fiind interesate de cursuri de IT&C ( aceste rezultate se văd şi în graficul nr.5).
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                                              Graficul nr.5
    Au existat repondenţi care au considerat că pentru îmbunătăţirea cooperării cu Bulgaria, ar trebui să existe mai multe informaţii despre mediul de afaceri bulgar : baze de date pe domenii de activitate privind principalii producatori şi furnizori din  Bulgaria , date de contact, o comunicare mai bună între cele doua ţări, să se dezvolte diverse proceduri de comerţ electronic pentru ambele ţări ( site-uri pentru firme, metode de plată on line) .
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Centrul de Consultanta si Management al Proiectelor

EUROPROJECT

Str Mihai Eminescu, nr. 35, 

Slatina, Olt

Tel/ fax: 0249/ 410 994
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